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Breng duurzame techniek
tot leven bij klanten die
willen bouwen aan de
wereld van morgen

Over de functie

Als Senior Technisch Verkoop Adviseur ben jij de technische sparringpartner van onze
klanten. Onze klanten zijn projectontwikkelaars van zowel kleine als grote projecten: van
rijtieshuizen en kantoorpanden tot volledige appartementencomplexen. Deze projecten zijn
groot, complex en kostbaar voor de klant. Dit zijn dus geen snelle producten of wekelijkse
orders maar langdurige trajecten waarin je relaties opbouwt, vertrouwen wint en
samenwerkt aan duurzame oplossingen die er echt toe doen.

Voor deze rol is het belangrijk dat je de taal van de installateur spreekt, goed begrijpt hoe
onze duurzame bodemenergieprojecten technisch zijn opgebouwd en helder kunt uitleggen
waarom onze oplossing werkt. In deze rol draait verkoop niet om snelle deals maar om
inhoud, vertrouwen en vakmanschap. Klanten rekenen op jou voor technisch kloppende
oplossingen die echt waarde toevoegen.

Jij zorgt dat elk advies technisch klopt, realistisch uitvoerbaar is en volledig aansluit op de
manier waarop wij onze systemen ontwerpen en bouwen. Daarom werk je intensief samen
met jouw collega’s van engineering en projectontwikkeling.

Daarnaast ga je op bezoek bij klanten, loop je projecten in het veld door, voer je
adviesgesprekken op locatie en vertaal je dit naar een compleet voorstel. Op kantoor werk
je aanvragen uit, stem je details af met collega’s van verschillende afdelingen en bewaak je
dat elke offerte klopt tot in de kleinste details.

Jouw team

Je komt terecht in een klein en hecht sales team met twee collega’s die sterk zijn in de
commerci€le kant en de markt. Jij bent hierin de technische aanvulling die het team
compleet maakt. Met jouw vakmanschap en technische kennis breng je precies de inhoud
die nodig is om klanten goed te adviseren en projecten scherp voor te bereiden.




We delen kennis, helpen elkaar en geven rugdekking wanneer het nodig is. ELk succes is
een teamprestatie en dat voel je echt zodra je hier binnenloopt. Onze cultuur draait om
kwaliteit, vertrouwen, eigenaarschap, samen succes, continu leren. Ons bedrijf biedt kansen
voor medewerkers met ambitie. We koesteren de mensen die we hebben en investeren
graag in hun ontwikkeling.

Kerntaken en verantwoordelijkheden

In de ochtend bespreek je met engineering een nieuwe aanvraag en haal je de
technische uitgangspunten op. Daarna bel je met een installateur of ontwikkelaar
over aanvullende gegevens voor een project dat volgend jaar start van start gaat.

Vervolgens werk je een technisch voorstel uit voor een appartementencomplex
Je checkt technische keuzes bij engineering en projectontwikkeling om zeker te
weten dat alles uitvoerbaar is.

In de middag bezoek je een klant en leg je rustig de verschillende
bodemenergieoplossingen uit.

Terug op kantoor stem je met projectleiding af hoe een aanvraag past binnen
planning en uitvoering.

Je sluit de dag af met het opvolgen van openstaande offertes en een kort overleg
met het salesteam.

Dit breng je mee

Je hebt een sterk technisch inzicht. Hoe je dat hebt opgebouwd maakt ons minder uit.
Misschien heb je installatietechniek gedaan, werktuigbouwkunde gestudeerd of heb je het
in de praktijk geleerd bij een installateur of bij een andere technische organisatie. Wat telt is
dat jij techniek snapt, verbanden ziet en begrijpt hoe energiesystemen werken.

Daarnaast ben je iemand die passie heeft om klanten mee te nemen in duurzame techniek.
Of je nu uit de techniek komt of meer uit de commerciéle hoek: je bent zo enthousiast over

de duurzame transitie en de innovatie die wij bij Bron|Technologie realiseren, dat je niet kan
wachten om anderen hierin mee te nemen. Dan gaat verkopen vanzelf.

Technisch inzicht op hbo-niveau, door opleiding of ervaring.

Je kunt technische keuzes helder uitleggen.

Je hebt enige kennis van bodemenergie en warmtepomptechniek.
Je werkt zorgvuldig en voelt eigenaarschap.

Je bent beschikbaar vanaf 32 uur. per week.



Dit krijg je van ons

Een passend salaris. Geen vaste bedragen vooraf, wij waarderen je graag op het niveau
dat klopt bij jouw kennis en ervaring.8% vakantiegeld op je bruto jaarsalaris.

30 vakantiedagen per jaar bij een dienstverband van 40 uur per week.
Een leaseauto.

Een laptop en telefoon van de zaak.

Flexibele werktijden.

De ruimte om jezelf te blijven ontwikkelen.

Een bevlogen team waar techniek en duurzaamheid centraal staan.

Veel vrijheid en vertrouwen om je werk op jouw manier te doen.

Over ons bedrijf

Bron|Technologie ontstond vanuit één overtuiging: duurzame techniek kan slimmer en
schoner. Met een klein, gepassioneerd team begonnen we aan een grote missie:
bodemenergie en warmtepomptechniek echt toekomstbestendig maken.

Vandaag ontwerpen en realiseren we moderne bodemenergiesystemen op basis van
warmtepomptechniek. Samen met onze klanten ontwikkelen we hoogwaardige en
innovatieve oplossingen voor verwarming en koeling van gebouwen. Oplossingen die ertoe
doen, voor onze klanten én voor de wereld van morgen.

We zijn vakgedreven, nieuwsgierig en soms een tikje eigenwijs. We houden van techniek die
klopt, projecten met impact en samenwerken zonder gedoe. De vraag naar onze systemen
groeit stevig. Daarom zoeken we iemand die de technische inhoud beheerst, energie krijgt
van duurzame projecten en klanten deskundig kan adviseren.



BRON TECHNULUGIE
Waarom Bron|Technologie

Wij zijn doeners, denkers en vernieuwers. We houden van techniek die klopt en projecten
met impact. We werken zonder gedoe en zeggen waar het op staat.

Hier krijg je vertrouwen, je mag leren door te doen en bouw je aan duurzame
energieoplossingen die generaties meegaan.

Benieuwd waar je binnen stapt?
Bij een club die slimme, duurzame techniek bouwt en draait op nieuwsgierige, nuchtere
vakmensen. We geloven in samenwerken, blijven leren en bouwen aan een fossielvrije

toekomst. Hieronder lees je meer over wie we zijn en wie hier elke dag het verschil maken.

Bron|Technologie
Spoordwarsstraat 41
8271 RD IJsselmuiden
Netherlands

Heb je vragen over deze
vacature of benieuwd
naar andere vacatures?

| QS 0610609208
Nadine praat
je graag bij!

nadine@brontechnologie.nl
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